
Qualifizierung mit Branchentiefe

Das Qualifizierungsangebot der  
E/D/E AKADEMIE. Individuell, leistungsstark  
und preiswert.

Wir begleiten Sie.  
Bei der E/D/E AKADEMIE haben Sie für jedes  
Qualifizierungsangebot einen persönlichen Ansprech-
partner. Wir legen größten Wert auf einen „kurzen 
Draht“ zu Ihnen.

Unser Wissen ist Ihre Stärke.  
Unter dem Dach des E/D/E steht unser Qualifizie-
rungsangebot für Branchentiefe. Nur wer den Markt 
überblickt, kann auch Branchenwissen vermitteln.

Wir haben Ihren Bedarf immer im Blick.  
Wir unterstützen unsere Mitgliedsunternehmen  
und Vertragslieferanten beim Thema Bildung mit 
individueller Klasse. 

Wir bieten preiswerte Lösungen.  
Wir kalkulieren jede Qualifizierung so, dass nur die 
direkten Kosten einfließen. Die Aufwände und Res-
sourcen des E/D/E geben wir nicht an Sie weiter.

Wir vermitteln Wissen mit System.  
Wir bieten ein deutschlandweites Trainingspro-
gramm, welches punktuell Wissen vermittelt.  
Auf die langfristige Entwicklung zielen unsere  
College-Programme ab: Azubi-, Vertriebs-,  
Führungs- und Digital-College.

Wir bündeln Kompetenz.  
Die E/D/E AKADEMIE greift auf einen Pool erfahrener 
Dienstleister zurück. In Kombination mit unserem 
Qualitätsmanagement erhalten Sie ein Servicepaket 
aus einer Hand. Auch als Inhouse-Bildungsmaßnahme 
bei Ihnen vor Ort.

E /D/E AK ADEMIE

Trainings-Programm 2|2024*
Intensive und branchenspezifische  
Qualifizierungsangebote für Ihren Erfolg

* Gültig vom 01.07. bis 31.12.2024

Infos und Anmeldung unter www.ede-akademie.de
Interaktiv mit Direktverlinkung in der digitalen Version!

Wir bieten preiswerte Lösungen 

Wir kalkulieren zu Ihrem Vorteil. Unsere Preise enthalten nur 
die Kosten der Qualifizierung und nicht die Konzeptions- 
und Organisationskosten der E/D/E AKADEMIE.

Führung Persönlichkeit Vertrieb +  
Marketing

Organisation +  
Recht

Einkauf

Trainings

Anmeldung 

Detaillierte Informationen zu den Qualifizierungsangeboten 
sowie die direkte Möglichkeit zur Anmeldung finden Sie auf 
unserer Homepage www.ede-akademie.de.
Die Anmeldefrist liegt vier Wochen vor dem Veranstaltungs- 
termin. 

Alle Preise sind ausschließlich für E/D/E Mitglieder und  
Lieferanten gültig. Für externe Buchungen fragen Sie bitte  
ein unverbindliches Angebot an.

 
Inhouse-Maßnahme als  
individuelle Lösung für Ihr 
Unternehmen
Wir bieten unseren Mitgliedern und Vertrags-
lieferanten individuelle Qualifizierungsmaßnah-
men zugeschnitten für das eigene Unterneh-
men. 

Wählen Sie aus unserem Portfolio und auch  
darüber hinaus Bildungsprodukte aus und Sie  
erhalten von uns ein Angebot, das auf Ihre 
individuellen Herausforderungen maßge-
schneidert ist. 
  
qualifizierung@ede.de 
www.ede-akademie.de

Exklusive Inhousemaßnahme für Sie:  
E-Commerce-Prozesse als Vertriebsinstrument  
im Außendienst
Termin:	 individuell	
Preis:	 1.790 € 

Einkaufsbüro
Deutscher
Eisenhändler GmbH

Hausadresse:
EDE Platz 1
42389 Wuppertal

Postadresse:
42387 Wuppertal

www.ede.de

Ihr Kontakt in der E/D/E AKADEMIE:
Lena Mönig
Produktmanagerin
Telefon: +49 202 6096-406
qualifizierung@ede.de

Interaktiv mit Direktverlinkung 
in der digitalen Version!
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E /D/E AK ADEMIE

Unsere Formate:
Online Kurs (2 h) und Online Workshop (4 h)
Erhalten Sie in wenigen Stunden digital reichhaltigen  
und relevanten Input zu ausgewählten Themen. 
 
OK = Online Kurs, WS = Workshop

Live Online Training (1–2 Tage) und  
Präsenzveranstaltung (1–2 Tage)
Individuelle Konzepte in kleinen Gruppen. Profitieren Sie  
von praktischen Anwendungsübungen und einem verstärkten  
Austausch mit den Referenten und den Teilnehmenden  
digital oder in Präsenz. 
 
LOT = Live Online Training, PT = Präsenz Training

Inhouse Training
Maßgeschneiderte Lösungen für das eigene Unternehmen: 
Jedes Training ist auch als Inhouse Variante mit Preisvorteil 
buchbar. 

Sprechen Sie uns dazu gerne an!

qualifizierung@ede.de

 Auszubildender   Mitarbeiter   Führungskraft

Führung 
LOT  Delegieren und Eigenverantwortung fördern

06. + 16.09.2024 13:00 – 16:00 399 €

LOT � Führung in stürmischen Zeiten und richtig  
kommunizieren als Führungskraft

23. + 30.09.2024 9:00 – 12:00 399 €

LOT  Gesund Führen

07. + 08.10.2024 9:00 – 13:00  399 €

LOT  Grundmodul: Die qualifizierte Lagerleitung

09. + 10.10.2024 9:00 – 17:00 699 €

WS � Wie führe ich mein Team in der Logistik richtig?  
über Trends kommunizieren als Führungskraft

16.10.2024 9:00 – 13:00  299 €

PT  Aufbaumodul: Die qualifizierte Lagerleitung

05. + 06.11.2024 9:00 – 17:00 799 €

LOT  Verantwortung in der Führungsrolle

18. + 25.11.2024 13:00 – 16:00 399 €

PT  Vom Kollegen zur Führungskraft

18. + 19.11.2024 9:00 – 17:00 799 €

NEU LOT  Stärken und Talente entwickeln

02. + 09.12.2024 13:00 – 16:00  399 €

PT  Gesund führen

10.12.2024 9:00 – 16:00 399 €
LOT  �Basistraining für den Einkauf

25.09.2024 9:00 – 16:00   399 €

WS  �Der moderne Einkauf

14.11.2024 9:00 – 13:00  299 €

NEU WS � Kundenbeziehungsmanagement heute

23.08.2024 9:30 – 12:30   299 €

LOT  �Hybrides Projektmanagement

26. + 27.08.2024 + 
02.+ 03.09.2024

9:00 – 12:00   399 €

NEU PT  Kreativitiäts- und Problemlösungstechniken

04.09.2024 9:00 – 16:00   399 €

LOT  Grundmodul: Der erfolgreiche Start in den Außendienst

16. + 17.09.2024 9:00 – 17:00  699 €

WS  �Visualisierung: kreativ in Präsentationen überzeugen

17.09.2024 9:00 – 12:30   299 €

Vertrieb + Marketing 

Einkauf 

Organisation + Recht 
OK  Teamvergütung als Modell der Zukunft

27.08.2024 oder 
11.09.2024 

10:00 – 11:30 
14:00 – 15:30  0 €

WS  Workshop: Logistik Controlling

22.10.2024 9:00 – 13:00  299 €

NEU OK  Impuls: Digitalisierung und KI in der Lagerlogistik

13.11.2024 10:00 – 12:00  199 €

OK � Sorgfalt in der Lieferkette – mit LkSG und  
Compliance-Erklärungen richtig umgehen

Info folgt  199 €

LOT  Selbst- und Zeitmanagement

05.09.2024 9:00 – 16:00   399 €

PT  Grundmodul: Kommunikation und Rhetorik

18. 09.2024 9:00 – 16:00   499 €

NEU
LOT � Positive Sprache – wertschätzende  

Kommunikation im Unternehmen

02.10.2024 9:00 – 16:00  399 €

LOT  Konfliktmanagement

28.10.2024 9:00 – 16:00   399 €

NEU
LOT � Emotionale Intelligenz – mein Gegenüber besser  

verstehen

12.11.2024 9:00 – 16:00   399 €

PT  Stressmanagement

12.11.2024 9:00 – 17:00   499 €

LOT � Feedback geben und nehmen über digitale Medien

27. + 28.11.2024 9:00 – 12:00   399 €

NEU PT  Aufbaumodul: Kommunikation und Rhetorik

05.12.2024 9:00 – 16:00   499 €

PT  Resilienz erhöhen – Stresslevel senken

E-Learning  
3 Tage vorher
09.12.2024

9:00 – 16:00   399 €

Persönlichkeit

LOT � Social Media – Der direkter Kontakt mit Ihrer Zielgruppe

24.09.+ 
15.10. + 29.10.2024

9:00 – 11:00 
9:00 – 12:00   399 €

LOT � Agiles Arbeiten

01.10.2024 9:00 – 16:00   399 €

NEU
OK � Vertiefung: Social Media – Der direkter Kontakt mit Ihrer  

Zielgruppe | LinkedIn 

08.10.2024 9:00 – 11:00   199 €

NEU

LOT � Herausforderung Fachkräftemangel:  
Gewinnung und Bindung von Mitarbeitenden  
über Mailings und Blogbeiträge bis zu Kunden- 
und Mitarbeitermedien

09.10.2024 + 
15.10. + 22.10.2024

13:30 – 15:30  399 €

OK  �Impuls: Generation Z - Was können wir von ihr lernen?

30.10.2024 10:00 – 12:00   199 €

LOT � Einfach besser texten – von Pressemitteilungen  
über Mailings und Blogbeiträge bis zu Kunden- 
und Mitarbeitermedien

05.11.2024 9:00 – 16:00   399 €

NEU LOT  �Storytelling

11.11.2024 9:00 – 16:00   399 €

LOT  �Grundlagen der Gesprächsführung 

13. + 14.11.2024 9:00 – 12:00   399 €

OK  �Impuls: KI – Wie ihr Unternehmen von künstlicher  
Intelligenz profitieren kann

20.11.2024 10:00 – 12:00   199 €

NEU LOT  �Kundenbeziehungen managen im Vertrieb 4.0

21.11.2024 9:00 – 17:00   399 €

PT  �Grundmodul: Der erfolgreiche Start in den Außendienst

21. + 22.11.2024 9:00 – 17:00  799 €

OK  �Unternehmensbotschafter im Rampenlicht:  
Die Kraft der Corporate Influencer nutzen

09.12.2024 9:00 – 11:00   199 €

LOT  Aufbaumodul: Der erfolgreiche Start in den Außendienst

12. + 13.12.2024 9:00 – 17:00  699 €

WS  �Impuls Vertriebs- und Kundenbeziehungen  
aktiv gestalten | Teil 1

16.09.2024 9:00 – 12:00   299 €

WS  �Impuls Vertriebs- und Kundenbeziehungen  
aktiv gestalten | Teil 2

30.09.2024 9:00 – 12:00   299 €
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